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Schaustellerbetriebe lassen sich nur schwer mit gewöhnlichen Gewer-
bebetrieben vergleichen. Fahrgeschäfte, Verkaufsstände, Zugmaschi-
nen, Wohnwagen und weitere Fahrzeuge sind regelmäßig auf Reisen 
und dabei unterschiedlichsten Risiken ausgesetzt. Hinzu kommen 
wechselnde Veranstaltungsorte, enge Zeitpläne und ein Arbeitsalltag, 
in dem Entscheidungen häufig schnell getroffen werden müssen. Ge-
nau auf diese besonderen Anforderungen hat sich die Fuhrmann Ver-
sicherungsmakler GmbH eingestellt.

Das Unternehmen hat seinen Sitz in Magdeburg und betreut von dort aus 
Schaustellerbetriebe in ganz Deutschland. Dabei beschränkt sich die Be-
ratung keineswegs auf Telefonate und E-Mails. Wenn es für die Einschät-
zung eines Risikos erforderlich ist, kommen die Mitarbeiterinnen und Mitar-
beiter auch direkt zum Kunden, besichtigen das Fahrgeschäft, den Ver-
kaufsstand, den Fuhrpark oder die Betriebsgebäude – auf Wunsch selbst-
verständlich auch auf dem Festplatz. Denn nur wer ein Geschäft und seine 
individuellen Gegebenheiten kennt, kann beurteilen, welcher Versiche-
rungsschutz tatsächlich benötigt wird.

Aus Unzufriedenheit entstand ein neues Konzept
Die Geschichte der Fuhrmann Versicherungsmakler GmbH begann im Jahr 
1998. Firmengründer Richard W. G. Fuhrmann war mit den damals vorhan-
denen Absicherungsmöglichkeiten für Schaustellerbetriebe nicht zufrie-
den. Sein Ziel war es, Versicherungslösungen zu entwickeln, die sich stär-
ker am tatsächlichen Berufsalltag der Branche orientieren.
Nach intensiven Verhandlungen mit verschiedenen Versicherern gelang es 
zunächst, ein besonderes Konzept für die Kfz-Versicherung auf den Weg 
zu bringen. Im Laufe der Zeit kamen weitere speziell auf die Schausteller-
branche zugeschnittene Lösungen hinzu. Heute bestehen unter anderem 
Sondervereinbarungen in den Bereichen Kfz-, Betriebshaftpflicht- und Un-
fallversicherung. Darüber hinaus erstellt das Unternehmen regelmäßig An-
gebote für Transportversicherungen, mit denen beispielsweise Fahrge-
schäfte, Wohnwagen oder andere Betriebseinrichtungen gegen Risiken wie 
Unfall, Feuer oder Sturm abgesichert werden können.
Aus der ursprünglichen Idee entwickelte sich über die Jahre ein etabliertes 
Unternehmen. Heute betreut das Team der Fuhrmann Versicherungsmakler 
GmbH nach eigenen Angaben rund 2.000 Mandanten umfassend in Versi-
cherungs- und Vorsorgefragen.

Große Anbieterauswahl statt Bindung an einen Versicherer
Als Versicherungsmakler arbeitet die Fuhrmann GmbH auf Grundlage eines 
Maklervertrages im Auftrag ihrer Kunden. Das Unternehmen ist nicht an 
einen bestimmten Versicherer gebunden, sondern kann bei der Auswahl 
des passenden Versicherungsschutzes auf Angebote verschiedener Ge-
sellschaften zurückgreifen.
Für die Kunden bedeutet dies, dass sie nicht selbst zahlreiche Tarife und 
Vertragsbedingungen miteinander vergleichen müssen. Das Fuhrmann-
Team trifft eine fachliche Vorauswahl und entwickelt daraus eine Absiche-
rung, die zum jeweiligen Betrieb und dessen Anforderungen passen soll. 
Dabei geht es nicht allein um einen günstigen Beitrag, sondern vor allem 
um ein ausgewogenes Verhältnis zwischen Preis und Leistung.
Ob Geisterbahn, Autoscooter, Kinderfahrgeschäft, Spielgeschäft, Ver-
kaufsstand, Imbissbetrieb, Fuhrpark oder Lagerhalle: Jede Betriebsform 
bringt andere Voraussetzungen und Risiken mit sich. Entsprechend indivi-
duell soll auch der Versicherungsschutz gestaltet werden.
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Schnelle Hilfe ohne unnötige Umwege
Wer auf der Reise ist, hat oftmals weder die Zeit noch die Möglichkeit, sich 
ausführlich mit komplizierten Formularen und langwierigen Abstimmungen 
zu beschäftigen. Diese Erfahrung hat auch das Fuhrmann-Team in seiner 
langjährigen Zusammenarbeit mit Schaustellerinnen und Schaustellern ge-
macht.
Viele Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sind bereits seit Jahren im Unterneh-
men tätig und kennen die Arbeitsabläufe sowie die besonderen zeitlichen 
Anforderungen der Branche. Sie wissen, dass Schausteller häufig nahezu 
rund um die Uhr im Einsatz, während des Aufbaus oder der Veranstaltung 
nur eingeschränkt erreichbar und deshalb auf kurze Kommunikationswege 
angewiesen sind.
Der Kontakt erfolgt daher unkompliziert per Telefon, E-Mail oder WhatsApp. 
Ziel ist es, Anfragen möglichst schnell und kompetent zu bearbeiten und 
unnötige Rückfragen oder umfangreiche Fragebögen zu vermeiden. Auch 
im Schadenfall steht das Team seinen Mandanten zur Seite und unterstützt 
bei der Abstimmung mit dem jeweiligen Versicherer.

Von der Absicherung bis zur Finanzierung
Das Leistungsangebot wird fortlaufend an die Bedürfnisse der Kunden 
angepasst. Seit dem vergangenen Jahr berät und vermittelt die Fuhrmann 
Versicherungsmakler GmbH deshalb auch in den Bereichen Finanzierung, 
Leasing und Mietkauf.
Gerade in der Schaustellerbranche sind Investitionen in neue Geschäfte, 
Fahrzeuge, Zugmaschinen oder technische Anlagen häufig mit erheblichen 
finanziellen Aufwendungen verbunden. Abhängig vom jeweiligen Vorhaben 
prüft das Unternehmen gemeinsam mit dem Kunden, welche Finanzie-
rungsform infrage kommt. Das Angebot richtet sich an Schausteller, weite-
re Gewerbetreibende und auch an Privatpersonen. Voraussetzung sind 
entsprechende Bonitätsmerkmale.

Vertrauen als Grundlage der Zusammenarbeit
Ein großer Teil der neuen Kontakte entsteht bei Fuhrmann durch persönliche 
Empfehlungen. In einer Branche, in der viele Unternehmerinnen und Unter-
nehmer untereinander gut vernetzt sind, haben positive Erfahrungen und 
verlässliche Zusammenarbeit einen besonderen Stellenwert.
Die Fuhrmann Versicherungsmakler GmbH setzt deshalb auf persönliche 
Erreichbarkeit, langjährige Ansprechpartner und Lösungen, die sich am 
tatsächlichen Bedarf des einzelnen Betriebes orientieren. So soll der Ver-
sicherungsschutz nicht nur auf dem Papier überzeugen, sondern auch 
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zum mobilen und arbeitsintensiven Alltag der Schausteller passen.
Seit mehr als 25 Jahren begleitet das Magdeburger Unternehmen seine 
Kunden auf diese Weise – vom einzelnen Verkaufsstand über den Fuhr-
park bis hin zum großen Fahrgeschäft. Das Ziel ist dabei stets dasselbe: 
Schaustellerbetrieben eine Absicherung zu bieten, die so individuell ist 
wie ihre Geschäfte und die Menschen, die dahinterstehen.                      ■
                                              
Wir freuen uns schon jetzt auf viele Kundenkontakte auf der interschau 2027 
in Bremen!

Albert-Vater-Straße 70
39108 Magdeburg
Telefon: 0391 73 33 99 0
Mobil / Whats App: 0177 3456 495
E-Mail: info@fuhrmann-makler.de
www.fuhrmann-makler.de
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